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Tóm tắt:
Nghiên cứu kiểm định mối quan hệ giữa cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự định 
khởi sự kinh doanh của sinh viên Việt Nam. Với dữ liệu thu được từ 289 sinh viên tại các tỉnh 
Miền Bắc Việt Nam, tác giả sử dụng phương pháp định lượng bao gồm một số công cụ thống 
kê mô tả, phân tích nhân tố khám phá (EFA), phân tích mối quan hệ tương quan, phân tích 
hồi quy tuyến tính để đánh giá tác động của cảm nhận tham nhũng tới chuẩn chủ quan và dự 
định khởi sự kinh doanh của sinh viên. Kết quả nghiên cứu cho thấy rằng “chuẩn chủ quan” 
ảnh hưởng mạnh nhất và thuận chiều tới dự định khởi sự kinh doanh. Đáng ngạc nhiên rằng 
“cảm nhận tham nhũng” cũng có ảnh hưởng mạnh và thuận chiều tới dự định khởi sự kinh 
doanh sinh viên Việt Nam. Ngoài ra, “cảm nhận tham nhũng” cũng có ảnh hưởng gián tiếp 
thuận chiều tới “dự định khởi sự kinh doanh” qua biến trung gian “chuẩn chủ quan”.
Từ khóa: Cảm nhận tham nhũng, dự định khởi sự kinh doanh, chuẩn chủ quan.

The Effect of Perceived Corruption on Entrepreneurial Intention Among Vietnamese 
Students
Abstract:
This study aims at investigating the impacts of perceived corruption on subjective norm and 
entrepreneurial intention among Vietnamese students. By collecting data from 289 students 
at universities, colleges and institutes in Vietnam, the author would employ the quantitative 
approach such as certain descriptive statistics, exploratory factor analysis (EFA), correlation 
coefficient analysis, and linear regression to analyze the relationships between gender, 
educational level, perceived corruption, subjective norm and entrepreneurial intention. In 
addition, Chi-square and Cramer’s V tests are implemented to show the difference of gender 
and educational level in Vietnamese students’ entrepreneurial intention. The results show 
that there are positive relationships between subjective norm, corruption perception and 
entrepreneurial intention. In addition, the result of regression coefficient for the indirect 
effect also represents the change in entrepreneurial intention for every unit change in 
perceived corruption that is mediated by subjective norm.
Keywords: Perceived corruption, Entrepreneurial intention, Subjective norm. 
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1.Đặt vấn đề 
Khởi sự kinh doanh của thanh niên, đặc biệt đối 

tượng là sinh viên, đang nhận được sự quan tâm từ 
các nhà nghiên cứu, các nhà hoạch định chính sách, 
các nhà giáo dục và cả xã hội. Mặc dù có rất nhiều 
nghiên cứu liên quan tới dự định khởi sự kinh doanh 
với nhiều góc nhìn khác nhau nhưng hầu hết các 
nghiên cứu đó được thực hiện tại các quốc gia phát 
triển, nơi mà có kinh tế thị trường phát triển, các hệ 
thống của kinh tế thị trường được hình thành đồng 
bộ và được vận hành hiệu quả, tạo môi trường thuận 
lợi cho các hoạt động kinh doanh. Vẫn còn khá ít 
các nghiên cứu về khởi sự được thực hiện trong bối 
cảnh nền kinh tế chuyển đổi từ nền kinh tế kế hoạch 
quan liêu bao cấp sang nền kinh tế thị trường như ở 
Việt Nam, và đặc biệt còn rất ít nghiên cứu chú ý tới 
tác động của cảm nhận tham nhũng tới dự định khởi 
sự kinh doanh.

Các nghiên cứu trước đây thường tìm hiểu tác 
động của tham nhũng tới một số loại hoạt động kinh 
tế của các doanh nhân mới khởi nghiệp hay tác động 
của tham nhũng tới kết quả hoạt động kinh doanh 
của các doanh nghiệp mới (Timofeyev & Yan, 2013; 
Tonoyan & cộng sự, 2010). Còn rất ít các nghiên 
cứu xem xét ảnh hưởng của cảm nhận tham nhũng 
tới dự định khởi sự kinh doanh, khi mà các cá nhân 
đã nhận ra cơ hội kinh doanh nhưng chưa quyết định 
là thực hiện dự định đó hay không (Van der Zwan & 
cộng sự, 2011), đặc biệt với mẫu nghiên cứu là các 
sinh viên đại học và cao đẳng, những người trẻ được 
coi là tiềm năng của mỗi Quốc gia bởi họ có cơ hội 
tiếp thu kiến thức và được đào tạo bài bản hơn cả. 
Estrin & cộng sự (2013) cho rằng, một trong những 
trở ngại chính của khởi sự kinh doanh chính là cảm 
nhận về tham nhũng. Trong khi đó Shin (2015) thì 
cho rằng mức độ tham nhũng trong một quốc gia cao 
có thể làm giảm mức độ cạnh tranh trong môi trường 
kinh doanh do sự thiếu công bằng. Cụ thể hơn, mức 
độ cảm nhận tham nhũng cao lại có thể ngăn cản dự 
định của một người trở thành doanh nhân để bởi họ 
lo sợ hơn về rủi ro trong kinh doanh và lãng phí tiền 
bạc. Tuy nhiên, nghiên cứu của Traikova & cộng sự 
(2017) lại chỉ ra tác động tích cực của cảm nhận 
tham nhũng tới dự định khởi sự trong bối cảnh nền 
kinh tế chuyển đổi của Bulgari. Vẫn còn chưa thống 
nhất, chưa rõ ràng và thậm chí trái ngược trong các 
nghiên cứu thực nghiệm về mối quan hệ giữa cảm 
nhận tham nhũng và dự định khởi sự kinh doanh. 

Chính vì vậy, nghiên cứu này được thực hiện 
nhằm cho chứng minh ảnh hưởng của cảm nhận 

tham nhũng tới chuẩn chủ quan và dự định khởi sự 
kinh doanh. Ngoài ra nghiên cứu này cũng đánh giá 
ảnh hưởng của biến kiểm soát (giới tính, năm học, 
ngành học) tới dự định khởi sự kinh doanh của sinh 
viên. Kết quả nghiên cứu hy vọng có thể đóng góp 
vào hiểu biết về lĩnh vực khởi sự kinh doanh và có 
thể mang lại giá trị tham khảo cho các nhà hoạch 
định chính sách, các nhà giáo dục và các nhà nghiên 
cứu tại Việt Nam. 

2.Cơ sở lý luận và giả thiết nghiên cứu 
2.1. Khởi sự kinh doanh 
Khởi sự kinh doanh là một quá trình tạo ra và phát 

triển một doanh nghiệp mới (Shane & Venkataraman, 
2000), doanh nghiệp này không chỉ cung cấp hàng 
hóa hay dịch vụ, mà nó còn tạo ra cơ hội việc làm 
cho người lao động và đóng góp vào ngân sách quốc 
gia và sự phát triển kinh tế của quốc gia đó. Linda 
& cộng sự (2017) nhấn mạnh rằng “khởi sự kinh 
doanh là một quá trình thiết kế, tạo lập và vận hành 
một doanh nghiệp kinh doanh mới”, và nó cũng 
liên quan một vài chủ đề như chính sách, chương 
trình của chính phủ, tài chính, các chương trình 
đào tạo về khởi sự kinh doanh. Trong thực tế, các 
nước và các nhà khoa học quan tâm tới sự phát triển 
các doanh nghiệp vừa và nhỏ, điều này được xem 
như con đường bền vững để phát triển nền kinh tế 
quốc gia (Sivvam, 2012, 13; Ambrish, 2014, 225). 
Grzybowska (2004) định nghĩa khởi sự kinh doanh 
là một hành động có ý thức của một cá nhân, phụ 
thuộc vào nhiều điều kiện khác như các hoạt động 
kinh tế vĩ mô, công nghệ, văn hóa, và các vấn đề 
chính trị. Tuy nhiên, mức độ sẵn sàng chấp nhận rủi 
ro vẫn đóng vai trò quan trọng để đạt được thành 
công trong kinh doanh. Vì vậy, doanh nhân có trách 
nhiệm các hoạt động kinh tế, tạo ra giá trị thặng dư, 
tăng thu nhập, phát triển kỹ năng và tạo việc làm cho 
người lao động (Gaweł, 2010, 60).

2.2. Dự định khởi sự kinh doanh 
Dự định khởi sự kinh doanh được định nghĩa là 

dự định tạo lập một doanh nghiệp mới của một cá 
nhân trong một thời điểm nhất định trong tương lai. 
Tuy nhiên, thời điểm này vẫn chưa được xác định rõ 
ràng và cũng có thể không bao giờ được thực hiện 
trong thực tế (Thompson, 2009, 676). Dự định khởi 
sự kinh doanh này có thể trở thành thực tế trong 
tương lai hay không phụ thuộc rất nhiều yếu tố như 
các vấn đề của cá nhân, kinh tế, xã hội và chính trị 
và cả môi trường kinh doanh. Các điều kiện đó hoặc 
trở thành trở ngại lớn hoặc có thể trở thành nhân tố 
thúc đẩy tới hoạt động khởi sự kinh doanh. Chính 
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vì vậy, dự định khởi sự kinh doanh được xem như 
điều kiện cần thiết và nền tảng trở thành doanh nhân 
trong tương lai. Trong khi khởi sự là một quá trình 
tạo lập một tổ chức kinh doanh (Gartner & cộng sự, 
1992), thì dự định của một cá nhân để khởi sự kinh 
doanh là đóng vai trò quyết định đối với quá trình 
này (Lee & cộng sự, 2001). Theo Ajzen (1991), tác 
giả của lý thuyết hành vi theo kế hoạch (TPB), dự 
định được xác định bởi chuẩn mực xã hội và cảm 
nhận kiểm soát hành vi. Trong khi đó, cảm nhận xã 
hội chính là cảm nhận của một cá nhân đối với hành 
vi của anh ấy/cô ấy đối xem hành vi đó có phù hợp 
với suy nghĩ người khác hay không, trong khi cảm 
nhận kiểm soát hành vi được hiểu chính là các hành 
động mục tiêu được xác định trong khả năng của ra 
người ra quyết định (Esfandiar & cộng sự, 2017). 
Do & Dadvari (2017) cũng định nghĩa dự định khởi 
sự kinh doanh chính là việc suy nghĩ thấu đáo về 
việc tạo lập một doanh nghiệp mới, dự định này 
phản ánh kinh nghiệm, nhận thức và mong muốn 
của cá nhân tới việc khởi sự kinh doanh bởi vì quyết 
định trở thành doanh nhân là tự nguyện và có ý thức 
(Krueger & cộng sự, 2000). 

2.3. Mối quan hệ cảm nhận tham nhũng và dự 
định khởi sự kinh doanh 

Tham nhũng được định nghĩa cụ thể là lạm dụng 
quyền lực để đạt được lợi ích cá nhân trong bộ máy 
công quyền (Traikova & cộng sự, 2017). Trong khi 
đó, hối lộ được coi là biểu hiện của tham nhũng 
trong các giao dịch kinh tế không chính thức. Tình 
trạng tham nhũng làm tăng chi phí kinh doanh trực 
tiếp hoặc gián tiếp của doanh nghiệp và làm tăng sự 
biến động, rủi ro của trong môi trường kinh doanh 
và làm giảm động cơ kinh doanh, cản trở tới đổi 
mới và khởi sự kinh doanh (Aidis & cộng sự, 2008). 
Chính vì vậy, ảnh hưởng của tham nhũng tới khởi sự 
kinh doanh nhận được sự chú ý không chỉ các nhà 
nghiên cứu mà cả các nhà hoạch định chính sách. 

Cảm nhận tham nhũng (perceived corruption) 
có thể được nhận thức khác nhau nên dẫn tới cách 
ứng xử của mỗi cá nhân với vấn đề đó khác nhau. 
Một mặt, mức độ cảm nhận tham nhũng cao có thể 
liên hệ tới rủi ro kinh doanh và chi phí kinh doanh 
cao hơn. Vì vậy, cảm nhận tham nhũng có thể làm 
giảm cảm nhận tính khả thi trong kinh doanh và có 
thể cản trở dự định khởi sự kinh doanh của một cá 
nhân (Griffiths & cộng sự, 2009). Mặt khác, mức độ 
cảm nhận tham nhũng cao có thể có mối quan hệ tới 
khả năng trục lợi cao hơn và hay làm tăng các hoạt 
động kiếm lời không minh bạch. Vì vậy, cảm nhận 
tham nhũng cao lại có thể làm tăng cảm nhận mong 
muốn khởi sự kinh doanh hoặc thúc đẩy thái độ tích 
cực hướng tới dự định khởi sự kinh doanh (Baumol, 
1990).  Cuối cùng, mức độ cảm nhận tham nhũng 
cao có thể có mối quan hệ với cơ chế “bôi trơn” 
bằng tiền bạc, lợi ích để phá vỡ các quy định của luật 
pháp (Méon & Sekkat, 2005; Méon & Weill, 2010). 

Everett & cộng sự (2007) coi cản trở chính tới 
dự định khởi sự kinh doanh của một cá nhân chính 
là cảm nhận về tham nhũng của họ. Mức độ cảm 
nhận tham nhũng cao có thể có ảnh hưởng tai hại 
hơn là tình trạng tham nhũng bởi nó gây ra các hiện 
tượng xã hội như là “văn hoá bôi trơn” hay “văn 
hoá ngờ vực” (Melgar & cộng sự, 2010). Mặc dù 
đã có một vài nghiên cứu chỉ ra mối quan hệ ngược 
chiều giữa cảm nhận tham nhũng tới dự định khởi 
sự, nhưng cũng có nghiên cứu chỉ ra cảm nhận về 
tham nhũng cao lại thúc đẩy cá nhân tiến hành khởi 
sự kinh doanh. Ngoài ra, vấn đề tham nhũng trong 
các quốc gia chuyển đổi từ mô hình kinh tế kế hoạch 
hóa tập trung sang nền kinh tế thị trường, trong đó 
có Việt Nam, đang ngày càng trở nên trầm trọng và 
tinh vi hơn. Chính vì vậy, các giả thuyết nghiên cứu 
dưới đây nhằm xác định ảnh hưởng của cảm nhận về 
tham nhũng tới dự định khởi sự kinh doanh của sinh 
viên Việt Nam. 
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1. Phương pháp nghiên cứu 

 Nghiên cứu này tập trung làm rõ mối quan hệ giữa cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự định khởi sự 
kinh doanh của sinh viên Việt Nam.  

       Mặc dù hơn 500 bảng hỏi được gửi tới học sinh, sinh viên tại các trường đại học và cao đẳng trên địa bàn Hà 
Nội và một số tỉnh Miền bắc bằng cách gửi trực tiếp bảng hỏi cho sinh viên trả lời ngay tại trên lớp và qua công cụ 
google docs gửi tới các email cá nhân và facebook của sinh viên, tuy nhiên, tác giả chỉ thu thập được 289 bảng hỏi 
được trả lời đầy đủ và đủ điều kiện để phân tích. Bảng hỏi được chia làm hai nội dung chính, phần thứ nhất được 
thiết kế giúp sinh viên trả lời các câu hỏi liên quan tới cảm nhận về tham nhũng, chuẩn chủ quan, dự định khởi sự 
kinh doanh dựa trên thang đo six-point Likert với thang điểm đánh giá từ 1 (hoàn toàn không đồng ý) tới 6 (hoàn 
toàn đồng ý). Phần thứ 2 bao gồm các câu hỏi nhằm thu thập thông tin nhân khẩu học (độ tuổi, giới tính, năm học, 
ngành học...) của người trả lời. 

        Tác giả sử dụng phương pháp định lượng bao gồm một số công cụ thống kê mô tả, phân tích nhân tố, phân tích 
mối quan hệ tương quan và hồi quy đa biến thông qua sử dụng phần mềm SPSS 20.0 để cho thấy mối quan hệ 
tương quan giữa các biến kiểm soát, cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự định khởi sự kinh doanh.  

Kết quả nghiên cứu và thảo luận 

 Thông tin nhân khẩu học 

Cảm nhận tham nhũng  

Chuẩn chủ quan 

Dự định khởi sự kinh 
doanh  

Biến 
kiểm 
soát  
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H1: Cảm nhận tham nhũng có ảnh hưởng trực 
tiếp thuận chiều tới chuẩn chủ quan.

 H2: Cảm nhận tham nhũng có ảnh hưởng trực 
tiếp thuận chiều tới dự định khởi sự kinh doanh. 

2.4.  Mối quan hệ chuẩn chủ quan và dự định 
khởi sự kinh doanh 

Chuẩn chủ quan liên quan tới áp lực từ phía xã hội 
và văn hóa tới việc việc thực hiện một hành vi cụ thể 
(Ajzen, 1991).  Ví dụ như mong muốn trở thành một 
doanh nhân có nhận được sự ủng hộ (tôn trọng) từ 
phía bạn bè, gia đình, cố vấn và các mối quan hệ xã 
hội khác hay không sẽ có ảnh hưởng tới quyết định 
khởi sự kinh doanh của người đó. Thuật ngữ “chuẩn 
chủ quan” có thể xuất phát từ niềm tin quy chuẩn 
liên quan tới việc mong muốn được ủng hộ từ những 
người quan trọng trong cuộc sống và việc bắt đầu 
thực hiện một hành vi mong muốn. Chính vì vậy, 
chuẩn chủ quan đóng vai trò quan trọng đối với dự 
định khởi sự kinh doanh. Một người có thể thực hiện 
một hành vi cụ thể nếu những người xung quanh 
ủng hộ họ. Ngược lại, họ có thể không khởi sự kinh 
doanh khi những người xung quanh phản đối. Vì vậy, 
chuẩn chủ quan về việc khởi sự kinh doanh có thể 
là ảnh hưởng tích cực hoặc ảnh hưởng tiêu cực tới 
dự định khởi sự kinh doanh của một người (Abebe, 
2012; Solesvik, 2013). Mặc dù những người xung 
quanh ảnh hưởng tới động lực khởi sự kinh doanh 
của một cá nhân nhưng họ cũng có thể mang lại sự 
giúp đỡ nguồn lực cần thiết để tiến hành khởi sự 
kinh doanh (Liñán & Santos, 2007).

Tuy nhiên, các nghiên cứu gần đây cho thấy chưa 
có sự thống nhất, thậm chí trái ngược, trong kết quả 
nghiên cứu về chiều hướng cũng như mức độ ảnh 
hưởng của chuẩn chủ quan tới dự định khởi sự kinh 
doanh, và cũng có nhiều nghiên cứu không cho thấy 
hai biến này có mối quan hệ tương quan. Chính vì 
vậy, giả thiết sau được thiết lập để đánh giá tác động 
của chuẩn chủ quan tới dự định khởi sự kinh doanh 
của sinh viên Việt Nam. 

H3: Chuẩn chủ quan có ảnh hưởng trực tiếp 
thuận chiều tới dự định khởi sự kinh doanh. 

H4: Cảm nhận tham nhũng có ảnh hưởng gián 
tiếp thuận chiều tới dự định khởi sự kinh doanh 
thông qua chuẩn chủ quan.

3.Phương pháp nghiên cứu
Nghiên cứu này tập trung làm rõ mối quan hệ 

giữa cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự 
định khởi sự kinh doanh của sinh viên Việt Nam. 

Mặc dù hơn 500 bảng hỏi được gửi tới học sinh, 
sinh viên tại các trường đại học và cao đẳng trên địa 
bàn Hà Nội và một số tỉnh Miền bắc bằng cách gửi 
trực tiếp bảng hỏi cho sinh viên trả lời ngay tại trên 
lớp và qua công cụ google docs gửi tới các email cá 
nhân và facebook của sinh viên, tuy nhiên, tác giả 
chỉ thu thập được 289 bảng hỏi được trả lời đầy đủ 
và đủ điều kiện để phân tích. Bảng hỏi được chia 
làm hai nội dung chính, phần thứ nhất được thiết kế 
giúp sinh viên trả lời các câu hỏi liên quan tới cảm 
nhận về tham nhũng, chuẩn chủ quan, dự định khởi 
sự kinh doanh dựa trên thang đo six-point Likert với 

5 
 

 
                                

Bảng 1. Kết quả thống kê mô tả cho các biến nhân khẩu học 
   Biến nhân khẩu học Tần số (%) Trung bình  Trung vị Độ lệch chuẩn 
1. Tuổi Từ 18 đến 19 tuổi  49 17 1,8408 2,0000 0,39387 

Từ 20 đến 24 tuổi 237 82 
Trên 24 tuổi 3 1 

2. Giới tính Nam  115 39,8 1,6021 2,0000 0,49032 
Nữ 174 60,2

3. Ngành học Kinh tế và Quản trị Kinh doanh 218 75,4 1,2448 1,0000 0,43073 
Ngành kỹ thuật và các ngành 
khác 

71 24,6

4. Năm học Năm thứ nhất đại học 12 4,1 2,8858 3,0000 0,69530 
Năm thứ hai đại học 52 18 
Năm thứ ba đại học 182 63 
Năm cuối đại học 43 14,9

5. Công việc/ Học 
tập tham gia  
gần đây 

Chỉ đi học 90 31,1 2,1938 2,0000 1,10106 
Đang học và làm cho công ty 115 39,8
Đang học và tự kinh doanh riêng 22 7,6 
Đang học và tìm việc  62 21,5

Ghi chú: N=289 
 

Bảng 1 cho thấy rằng hầu hết người trả lời trong độ tuổi từ 20 tới 24 (chiếm 82%). Hơn nữa, có tới 60,2% số 
người trả lời là nữ giới, nhưng chỉ 24,6% là sinh viên ngành kỹ thuật và một số ngành khác ngoài ngành kinh tế và 
quản trị kinh doanh. Trong đó, phần lớn người trả lời là sinh viên năm thứ ba đại học, chiếm tới 63%, theo sau bởi 
18% là sinh viên năm thứ hai đại học và 14,9% là sinh viên năm cuối đại học. Kết quả nghiên cứu cũng cho thấy 
rằng 39,8% số người trả lời rằng họ vừa học vừa làm cho một công ty, 31,1% số người trả lời chỉ đang học, 21,5% 
trong số họ thì đang học và tìm việc, chỉ 7,6% số người trả lời vừa học vừa kinh doanh.  

1.1.  Kết quả kiểm định Cronbach’s Alpha  

Hệ số Cronbach’s Alpha là một kiểm định thống kê về mức độ chẵn chẽ của các biến quan sát (items) trong thang 
đo tương quan với nhau. Thang đo được chọn nếu hệ số Cronbach’s Alpha cao hơn 0.6 và các biến có hệ số tương 
quan biến-tổng (Corrected item-total correlation) phải lớn hơn 0.3 (Nunnally & Bernstein, 1994). Bảng 2 cho thấy 
kết quả kiểm định độ tin cậy của thang đo lần cuối bao gồm 16 biến quan sát đo lường cảm nhận tham nhũng, 
chuẩn chủ quan và dự định khởi sự kinh doanh. Sau nhiều lần kiểm định độ tin cậy thang đo bằng hệ số Cronbach’s 
Alpha thì một số biến quan sát bị loại để đảm bảo độ tin cậy của thang đo (loại các biến có hệ số tương quan biến-
tổng < 0,3). Cuối cùng, kết quả kiểm định lần cuối cho thấy hệ số Cronbach’s Alpha cho thấy 15 biến quan sát còn 
lại trong mô hình lần lượt là 0,754, 0,767 và 0,943 và hệ số tương quan biến-tổng lớn hơn 0,3. Như vậy, 16 biến 
quan sát còn lại được đưa vào mô hình phân tích nhân tố khám phá EFA là hoàn toàn phù hợp và các thang đo này 
là có ý nghĩa và có độ tin cậy cao.  

Bảng 2. Kết quả kiểm định độ tin cậy của thang đo lần cuối 

Ký hiệu Biến quan sát/nội dung  Cronbach’s Alpha 
nếu loại biến 

Dự định khởi sự kinh doanh (EI) (Krueger, 1993; Zhao & cộng sự, 2011) 0,754 
EI1 Tôi sẽ khởi sự kinh doanh sau khi tốt nghiệp trong tương lai 0,730 
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thang điểm đánh giá từ 1 (hoàn toàn không đồng ý) 
tới 6 (hoàn toàn đồng ý). Phần thứ 2 bao gồm các 
câu hỏi nhằm thu thập thông tin nhân khẩu học (độ 
tuổi, giới tính, năm học, ngành học...) của người trả 
lời.

Tác giả sử dụng phương pháp định lượng bao 
gồm một số công cụ thống kê mô tả, phân tích nhân 
tố, phân tích mối quan hệ tương quan và hồi quy đa 
biến thông qua sử dụng phần mềm SPSS 20.0 để cho 
thấy mối quan hệ tương quan giữa các biến kiểm 
soát, cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự 
định khởi sự kinh doanh. 

4.Kết quả nghiên cứu và thảo luận
 4.1.Thông tin nhân khẩu học
Bảng 1 cho thấy rằng hầu hết người trả lời trong 

độ tuổi từ 20 tới 24 (chiếm 82%). Hơn nữa, có tới 
60,2% số người trả lời là nữ giới, nhưng chỉ 24,6% 
là sinh viên ngành kỹ thuật và một số ngành khác 

ngoài ngành kinh tế và quản trị kinh doanh. Trong 
đó, phần lớn người trả lời là sinh viên năm thứ ba 
đại học, chiếm tới 63%, theo sau bởi 18% là sinh 
viên năm thứ hai đại học và 14,9% là sinh viên năm 
cuối đại học. Kết quả nghiên cứu cũng cho thấy rằng 
39,8% số người trả lời rằng họ vừa học vừa làm cho 
một công ty, 31,1% số người trả lời chỉ đang học, 
21,5% trong số họ thì đang học và tìm việc, chỉ 7,6% 
số người trả lời vừa học vừa kinh doanh. 

 4.2.Kết quả kiểm định Cronbach’s Alpha 
Hệ số Cronbach’s Alpha là một kiểm định thống 

kê về mức độ chẵn chẽ của các biến quan sát (items) 
trong thang đo tương quan với nhau. Thang đo được 
chọn nếu hệ số Cronbach’s Alpha cao hơn 0.6 và 
các biến có hệ số tương quan biến-tổng (Corrected 
item-total correlation) phải lớn hơn 0.3 (Nunnally & 
Bernstein, 1994). Bảng 2 cho thấy kết quả kiểm định 
độ tin cậy của thang đo lần cuối bao gồm 16 biến 
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Bảng 2. Kết quả kiểm định độ tin cậy của thang đo lần cuối 

Ký hiệu Biến quan sát/nội dung  Cronbach’s Alpha 
nếu loại biến 

Dự định khởi sự kinh doanh (EI) (Krueger, 1993; Zhao & cộng sự, 2011) 0,754 
EI1 Tôi sẽ khởi sự kinh doanh sau khi tốt nghiệp trong tương lai 0,730 
EI2 Tôi sẽ hợp tác cùng các đối tác để tạo lập doanh nghiệp trong tương lai 0,654 
EI3 Tôi sẽ khởi sự kinh doanh khi có nguồn lực tài chính đảm bảo 0,747 
EI4 Tôi sẽ tham gia các hoạt động/chương trình hay khoá học về khởi sự kinh doanh  khi có cơ hội 0,651 
Chuẩn chủ quan (SN) (Ajzen, 1991; Miranda & cộng sự, 2017) 0,767 
SN1 Tôi tin rằng gia đình tôi sẽ ủng hộ việc tôi khởi sự kinh doanh 0,750 
SN2 Tôi tin rằng bạn bè thân thiết của tôi sẽ ủng hộ việc tôi khởi sự kinh doanh  0,737 
SN3 Tôi tin rằng những người quan trọng khác của tôi ủng hộ tôi khởi sự kinh doanh 0,701 
SN4 Tôi tin rằng văn hóa người Việt Nam thúc đẩy khởi sự kinh doanh 0,711 
SN5 Tôi rin rằng hầu hết người Việt Nam có cái nhìn tích cực với việc khởi sự kinh doanh 0,721 
Cảm nhận tham nhũng (PC) (Traikova & cộng sự, 2017) 0,943 
PC1 Tôi cho rằng việc hối lộ/“bôi trơn” là cách hiệu quả để đạt được bất kì điều gì 0,935 
PC2 Tôi cho rằng việc hối lộ/“bôi trơn” là cách hiệu quả để tác động lên hệ thống luật pháp 0,933 
PC3 Hầu hết kinh doanh ở nước tôi đều phải lách luật để tồn tại  0,930 
PC4 Ở nước tôi, nếu không có mối quan hệ với quan chức thì chẳng ai có thể kinh doanh thành công 0,931 
PC5 Thông qua hối lộ/“bôi trơn” một người có thể tác động hiệu quả tới quá trình tư hữu hoá 0,931 
PC6 Hối lộ/“bôi trơn” là cách hiệu quả để giải quyết các vấn đề với cảnh sát/công an  0,934 
PC7 Hối lộ/“bôi trơn” là cách hiệu quả để chiếm dụng tài sản công/tiền nhà nước 0,944 
Ghi chú: N=289 
Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018. 
 

1.2.  Phân tích nhân tố khám phá (EFA) 

Trong phân tích nhân tố khám phá (EFA) đòi hỏi cần phải thỏa mãn một số điều kiện. Thứ nhất, hệ số KMO là 
một chỉ tiêu được dùng để xem xét sự thích hợp của phân tích nhân tố, giá trị này cần phải trong khoảng (0,5 ≤ 
KMO ≤ 1) thì phân tích nhân tố mới thích hợp (Hoàng Trọng & Chu Nguyễn Mộng Ngọc, 2008). Thứ hai,  các biến 
có hệ số tải nhỏ hơn 0,5 sẽ bị loại và tổng phương sai trích cần đạt hơn 50% (Anderson & Gerbing, 1988).            

Bảng 3. Kết quả kiểm định KMO và Bartlett cho biến độc lập và biến phụ thuộc lần cuối 

Loại biến  Biến độc lập Biến phụ thuộc  
Hệ số KMO 0,896 0,733 
Giá trị Sig trong kiểm định Bartlett 0,000 0,000 
Phương sai trích 68,349 (%) 58,064 (%) 
Giá trị Eigenvalue  1,564 2.323 
Ghi chú: N=289 
Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018. 

 

Kết quả phần tích khám phá (EFA) lần 2 với 15 biến còn lại (bao gồm biến độc lập và biến phụ thuộc) sau 
khi loại biến SN5 vì có hệ số tải thấp hơn 0,5 cho thấy rằng các kiểm định được đảm bảo vì: (1) kết quả kiểm định 
tính thích hợp của mô hình (0,5 ≤ KMO = 0,896 ≤ 1); (2) Kết quả kiểm định Barlett’s về sự tương quan 15 biến 
quan sát còn lại có mức ý nghĩa (Sig.) = 0,000 < 0,05 chứng tỏ rằng các biến có liên quan chặt chẽ với nhau; (3) 

Bảng 2. Kết quả kiểm định độ tin cậy của thang đo lần cuối
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có hệ số tải nhỏ hơn 0,5 sẽ bị loại và tổng phương sai trích cần đạt hơn 50% (Anderson & Gerbing, 1988).            

Bảng 3. Kết quả kiểm định KMO và Bartlett cho biến độc lập và biến phụ thuộc lần cuối 

Loại biến  Biến độc lập Biến phụ thuộc  
Hệ số KMO 0,896 0,733 
Giá trị Sig trong kiểm định Bartlett 0,000 0,000 
Phương sai trích 68,349 (%) 58,064 (%) 
Giá trị Eigenvalue  1,564 2.323 
Ghi chú: N=289 
Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018. 

 

Kết quả phần tích khám phá (EFA) lần 2 với 15 biến còn lại (bao gồm biến độc lập và biến phụ thuộc) sau 
khi loại biến SN5 vì có hệ số tải thấp hơn 0,5 cho thấy rằng các kiểm định được đảm bảo vì: (1) kết quả kiểm định 
tính thích hợp của mô hình (0,5 ≤ KMO = 0,896 ≤ 1); (2) Kết quả kiểm định Barlett’s về sự tương quan 15 biến 
quan sát còn lại có mức ý nghĩa (Sig.) = 0,000 < 0,05 chứng tỏ rằng các biến có liên quan chặt chẽ với nhau; (3) 
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quan sát đo lường cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ 
quan và dự định khởi sự kinh doanh. Sau nhiều lần 
kiểm định độ tin cậy thang đo bằng hệ số Cronbach’s 
Alpha thì một số biến quan sát bị loại để đảm bảo 
độ tin cậy của thang đo (loại các biến có hệ số tương 
quan biến-tổng < 0,3). Cuối cùng, kết quả kiểm định 
lần cuối cho thấy hệ số Cronbach’s Alpha cho thấy 
15 biến quan sát còn lại trong mô hình lần lượt là 
0,754, 0,767 và 0,943 và hệ số tương quan biến-tổng 
lớn hơn 0,3. Như vậy, 16 biến quan sát còn lại được 
đưa vào mô hình phân tích nhân tố khám phá EFA là 
hoàn toàn phù hợp và các thang đo này là có ý nghĩa 
và có độ tin cậy cao. 

 4.3.Phân tích nhân tố khám phá (EFA)
Trong phân tích nhân tố khám phá (EFA) đòi hỏi 

cần phải thỏa mãn một số điều kiện. Thứ nhất, hệ 
số KMO là một chỉ tiêu được dùng để xem xét sự 
thích hợp của phân tích nhân tố, giá trị này cần phải 
trong khoảng (0,5 ≤ KMO ≤ 1) thì phân tích nhân tố 
mới thích hợp (Hoàng Trọng & Chu Nguyễn Mộng 
Ngọc, 2008). Thứ hai,  các biến có hệ số tải nhỏ hơn 
0,5 sẽ bị loại và tổng phương sai trích cần đạt hơn 

50% (Anderson & Gerbing, 1988).           
Kết quả phần tích khám phá (EFA) lần 2 với 

15 biến còn lại (bao gồm biến độc lập và biến phụ 
thuộc) sau khi loại biến SN5 vì có hệ số tải thấp hơn 
0,5 cho thấy rằng các kiểm định được đảm bảo vì: 
(1) kết quả kiểm định tính thích hợp của mô hình 
(0,5 ≤ KMO = 0,896 ≤ 1); (2) Kết quả kiểm định 
Barlett’s về sự tương quan 15 biến quan sát còn lại 
có mức ý nghĩa (Sig.) = 0,000 < 0,05 chứng tỏ rằng 
các biến có liên quan chặt chẽ với nhau; (3) Kết quả 
tổng phương sai trích cho biến độc lập = 68,349% 
(>50%) đạt yêu cầu và cho biết rằng 2 nhóm nhân 
tố giải thích được 68,329 độ biến thiên của dữ liệu. 
Ngoài ra, hệ số tải của các biến đều lớn hơn 0,5. 
Chính vì vậy, kết quả phân tích khám phá là hoàn 
toàn phù hợp.                                      

Phân tích nhân tố khám phá lần cuối cho thấy có 
2 nhóm nhân tố được định danh: Nhân tố F1(X1) bao 
gồm 07 biến có tương quan chặt chẽ với nhau, được 
gọi là “PC - Cảm nhận tham nhũng”. Trong khi đó 
nhân tố F2(X2) bao gồm 04 biến, được gọi là “SN - 
Chuẩn chủ quan”. Như vậy, sau nhiều lần kiểm định 
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Kết quả tổng phương sai trích cho biến độc lập = 68,349% (>50%) đạt yêu cầu và cho biết rằng 2 nhóm nhân tố giải 
thích được 68,329 độ biến thiên của dữ liệu. Ngoài ra, hệ số tải của các biến đều lớn hơn 0,5. Chính vì vậy, kết quả 
phân tích khám phá là hoàn toàn phù hợp.                                       

Bảng 4. Kết quả ma trận xoay nhân tố lần cuối 

Biến quan sát                                                                    Nhóm nhân tố  
F1 F2 

PC5 0,884  
PC3 0,879  
PC4 0,864  
PC6 0,863  
PC2 0,846  
PC1 0,826  
PC7 0,721  
SN3  0,799 
SN4  0,764 
SN1  0,681 
SN2  0,604 
Ghi chú: N=289 
Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018. 
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bao gồm 04 biến, được gọi là “SN - Chuẩn chủ quan”. Như vậy, sau nhiều lần kiểm định hệ số tin cậy Cronbach’s 
Alpha và phân tích nhân tố khám phá, mô hình nghiên cứu đã được tác giả hiệu chỉnh một cách tương ứng.  

1.3.  Ma trận hệ số tương quan  

                                           Bảng 5. Ma trận hệ số tương quan  

 

 

Bảng 5 cho thấy ma trận hệ số tương quan giữa các biến bao gồm lĩnh vực học, năm học, giới tính, cảm 
nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự định khởi sự kinh doanh. Ở mức ý nghĩa 5%, ngành học có mối quan hệ 
tương quan ngược chiều với cảm nhận tham nhũng (r = -0,145; p-value = 0.014). Ngoài ra, ở mức ý nghĩa 1%, 
ngành học cũng có mối quan hệ tương quan ngược chiều chuẩn chủ quan (r = -0,271; p-value = 0.000) và dự định 
khởi sự kinh doanh (r = -0,175; p-value = 0.003). Hơn nữa, cảm nhận tham nhũng có mối quan hệ tương quan chặt 
chẽ và thuận chiều với chuẩn chủ quan (r = 0.468, p-value = 0.000) và dự định khởi sự kinh doanh (r = 0.649, p-
value = 0.000). Đặc biệt trong nghiên cứu này, tác giả thấy rằng chuẩn chủ quan có mối quan hệ tương quan chặt 

  1 2 3 4 5 6 
1. Ngành học  1      
2. Năm học  0,001  1     
3. Giới tính -0,078  0,080 1    
4. Cảm nhận tham nhũng -0,145** -0,092  0,034 1   
5. Chuẩn chủ quan -0,271***  0,013 -0,022 0,468*** 1  
6. Dự định khởi sự kinh doanh -0,175***  0,053  0,052 0,648*** 0,717*** 1 
Ghi chú: N=289; ** p < 0,05: Có mức ý nghĩa thống kê ở mức 5%; *** p < 0,01: Có mức ý nghĩa thống kê ở mức 
1% 

 

Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018.  
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hệ số tin cậy Cronbach’s Alpha và phân tích nhân tố 
khám phá, mô hình nghiên cứu đã được tác giả hiệu 
chỉnh một cách tương ứng. 

 4.4.Ma trận hệ số tương quan 
Bảng 5 cho thấy ma trận hệ số tương quan giữa 

các biến bao gồm lĩnh vực học, năm học, giới tính, 
cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự định 
khởi sự kinh doanh. Ở mức ý nghĩa 5%, ngành học 
có mối quan hệ tương quan ngược chiều với cảm 
nhận tham nhũng (r = -0,145; p-value = 0.014). 
Ngoài ra, ở mức ý nghĩa 1%, ngành học cũng có mối 
quan hệ tương quan ngược chiều chuẩn chủ quan (r 
= -0,271; p-value = 0.000) và dự định khởi sự kinh 
doanh (r = -0,175; p-value = 0.003). Hơn nữa, cảm 
nhận tham nhũng có mối quan hệ tương quan chặt 
chẽ và thuận chiều với chuẩn chủ quan (r = 0.468, 
p-value = 0.000) và dự định khởi sự kinh doanh (r = 
0.649, p-value = 0.000). Đặc biệt trong nghiên cứu 
này, tác giả thấy rằng chuẩn chủ quan có mối quan 
hệ tương quan chặt chẽ và thuận chiều tới dự định 
khởi sự kinh doanh (r = 0.717, p-value = 0.000). Kết 
quả này cho thấy rằng trong bối cảnh nền kinh tế 
chuyển đổi của Việt Nam thì cảm nhận tham nhũng 
có ảnh hưởng tích cực tới chuẩn chủ quan và dự 
định khởi sự kinh doanh. Điều này rất đáng ngạc 
nhiên nhưng lại khá tương đồng với nghiên cứu của 
Traikova & cộng sự (2017) trong bối cảnh nền kinh 
tế chuyển đổi của Bulgaria.                              

4.5.Phân tích hồi quy tuyến tính 
Để đánh giá mức độ ảnh hưởng của cảm nhận 

tham nhũng tới dự định khởi sự kinh doanh (cả trực 
tiếp và gián tiếp) thì mô hình hồi quy tuyến tính 
được sử dụng. Trước khi tiến hành phân tích hồi 
quy tuyến tính, kết quả kiểm định Pearson phía trên 
cho thấy không có hiện tượng đa cộng tuyến xảy ra. 

Ngoài ra, kết quả phân tích hồi quy cũng xác nhận 
điều này bởi tất cả hệ số phóng đại phương sai (VIF) 
đều nhỏ hơn 10. 

4.5.1.Kiểm định tác động trực tiếp của cảm nhận 
tham nhũng, chuẩn chủ quan và biến kiểm soát tới 
dự định khởi sự kinh doanh 

Kết quả hồi quy tuyến tính từ bảng 6 cho thấy 
rằng mô hình này có mức ý nghĩa (Sig. F) = 0,000 
nhỏ hơn rất nhiều mức ý nghĩa α= 0,05 nên mô hình 
hồi quy này là có ý nghĩa. Hệ số Durbin-Watson 
của mô hình là 1,879 nằm trong khoảng 1.5 đến 2.5 
chứng tỏ rằng mô hình này không có hiện tượng tự 
tương quan (Hoàng Trọng & Chu Nguyễn Mộng 
Ngọc, 2008). Bên cạnh đó, hệ số R2 điều chỉnh = 
0,655 cho thấy biến độc lập đưa vào chạy hồi quy 
ảnh hưởng 65,5% sự thay đổi của biến phụ thuộc, 
còn lại 34,5% là do các biến ngoài mô hình và 
sai số ngẫu nhiên. Dựa vào phương trình hồi quy 
trong bảng 6, kết luận rằng chỉ 03 biến có ý nghĩa 
thống kê là “năm học”, “cảm nhận tham nhũng” 
và “chuẩn chủ quan”. Trong đó “chuẩn chủ quan” 
có ảnh hưởng nhiều nhất tới dự định khởi sự kinh 
doanh của học sinh, sinh viên vì có hệ số β cao nhất 
(β= 0,538, p-value < 0,01); kế đó là biến “cảm nhận 
tham nhũng” (β= 0,411, p-value < 0,01), cuối cùng 
là “năm học” (β= 0,084, p-value < 0,05). Kết quả 
này cho thấy rằng nếu chuẩn chủ quan và cảm nhận 
tham nhũng càng cao thì dự định khởi sự kinh doanh 
của sinh viên càng cao. Tuy nhiên, năm học có ảnh 
hưởng ngược chiều tới dự định khởi sự kinh doanh. 
Ngoài ra, không có ý nghĩa thống kê đối với các biến 
kiểm soát còn lại (giới tính và ngành học). 

Như vậy, phương trình hồi quy tuyến tính 1 với 
biến phụ thuộc là dự định khởi sự kinh doanh như 
sau:
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chẽ và thuận chiều tới dự định khởi sự kinh doanh (r = 0.717, p-value = 0.000). Kết quả này cho thấy rằng trong bối 
cảnh nền kinh tế chuyển đổi của Việt Nam thì cảm nhận tham nhũng có ảnh hưởng tích cực tới chuẩn chủ quan và 
dự định khởi sự kinh doanh. Điều này rất đáng ngạc nhiên nhưng lại khá tương đồng với nghiên cứu của Traikova 
& cộng sự (2017) trong bối cảnh nền kinh tế chuyển đổi của Bulgaria.                               

1.4.  Phân tích hồi quy tuyến tính  

Để đánh giá mức độ ảnh hưởng của cảm nhận tham nhũng tới dự định khởi sự kinh doanh (cả trực tiếp và 
gián tiếp) thì mô hình hồi quy tuyến tính được sử dụng. Trước khi tiến hành phân tích hồi quy tuyến tính, kết quả 
kiểm định Pearson phía trên cho thấy không có hiện tượng đa cộng tuyến xảy ra. Ngoài ra, kết quả phân tích hồi 
quy cũng xác nhận điều này bởi tất cả hệ số phóng đại phương sai (VIF) đều nhỏ hơn 10.  

1.4.1. Kiểm định tác động trực tiếp của cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và biến kiểm soát tới dự định khởi 
sự kinh doanh  

Bảng 6. Kết quả hồi quy tuyến tính mô hình 1 

Nhân tố  Hệ số B Độ lệch chuẩn Beta (β) Kiểm định T Mức ý nghĩa 
(Sig.) 

VIF 

Hằng số α  -0,075 0,247   -0,304 0,762  
Ngành học   0,077 0,077  0,036ns   0,991 0,323 1,089 
Năm học  0,111 0,047  0,084**   2,372 0,018 1,021 
Giới tính  0,080 0,066  0,043ns   1,218 0,224 1,019 
Chuẩn chủ quan  0,511 0,039  0,538***  13,155 0,000 1,298 
Cảm nhận tham nhũng  0,374 0,036  0,411***  10,300 0,000 1,362 
Hệ số R2 0,655 
Hệ số R2 điều chỉnh 0,649 
Hệ số Durbin-Watson 1,879 
Mức ý nghĩa (Sig. F) 0,000 
Ghi chú: N=289; ** Có mức ý nghĩa thống kê ở mức 5%; *** Có ý nghĩa thống kê ở mức 1%; ns Không có ý nghĩa thống kê 
Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018. 

 

Kết quả hồi quy tuyến tính từ bảng 6 cho thấy rằng mô hình này có mức ý nghĩa (Sig. F) = 0,000 nhỏ hơn rất 
nhiều mức ý nghĩa α= 0,05 nên mô hình hồi quy này là có ý nghĩa. Hệ số Durbin-Watson của mô hình là 1,879 nằm 
trong khoảng 1.5 đến 2.5 chứng tỏ rằng mô hình này không có hiện tượng tự tương quan (Hoàng Trọng & Chu 
Nguyễn Mộng Ngọc, 2008). Bên cạnh đó, hệ số R2 điều chỉnh = 0,655 cho thấy biến độc lập đưa vào chạy hồi quy 
ảnh hưởng 65,5% sự thay đổi của biến phụ thuộc, còn lại 34,5% là do các biến ngoài mô hình và sai số ngẫu nhiên. 
Dựa vào phương trình hồi quy trong bảng 6, kết luận rằng chỉ 03 biến có ý nghĩa thống kê là “năm học”, “cảm nhận 
tham nhũng” và “chuẩn chủ quan”. Trong đó “chuẩn chủ quan” có ảnh hưởng nhiều nhất tới dự định khởi sự kinh 
doanh của học sinh, sinh viên vì có hệ số β cao nhất (β= 0,538, p-value < 0,01); kế đó là biến “cảm nhận tham 
nhũng” (β= 0,411, p-value < 0,01), cuối cùng là “năm học” (β= 0,084, p-value < 0,05). Kết quả này cho thấy rằng 
nếu chuẩn chủ quan và cảm nhận tham nhũng càng cao thì dự định khởi sự kinh doanh của sinh viên càng cao. Tuy 
nhiên, năm học có ảnh hưởng ngược chiều tới dự định khởi sự kinh doanh. Ngoài ra, không có ý nghĩa thống kê đối 
với các biến kiểm soát còn lại (giới tính và ngành học).  

Như vậy, phương trình hồi quy tuyến tính 1 với biến phụ thuộc là dự định khởi sự kinh doanh như sau: 

                                      EI = -0,075 + 0,084*YE + 0,538*SN + 0,411*PC + Ɛ�   (Mô hình 1) 

Trong đó: EI là dự định khởi sự, YE là năm học, SN là chuẩn chủ quan và PC là cảm nhận tham nhũng. 

1.4.2. Kiểm định tác động trực tiếp của cảm nhận tham nhũng tới chuẩn chủ quan và tác động gián tiếp của cảm 
nhận tham nhũng tới dự định khởi sự kinh doanh thông qua chuẩn chủ quan 

Bảng 6. Kết quả hồi quy tuyến tính mô hình 1
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  EI = -0,075 + 0,084*YE + 0,538*SN + 0,411*PC 
+    (Mô hình 1)

Trong đó: EI là dự định khởi sự, YE là năm học, 
SN là chuẩn chủ quan và PC là cảm nhận tham 
nhũng.

4.5.2.Kiểm định tác động trực tiếp của cảm nhận 
tham nhũng tới chuẩn chủ quan và tác động gián 
tiếp của cảm nhận tham nhũng tới dự định khởi sự 
kinh doanh thông qua chuẩn chủ quan

Kết quả hồi quy tuyến tính từ bảng 7 cho thấy 
rằng biến “cảm thận tham nhũng” chỉ ảnh hưởng 
21,6% sự thay đổi của biến “chuẩn chủ quan”. 
Ngoài ra, dựa vào phương trình hồi quy trong bảng 
7 thì “cảm nhận tham nhũng” có ảnh hưởng trực tiếp 
thuận chiều tới “chuẩn chủ quan” (β= 0,468, p-value 
< 0,01). Như vậy, phương trình hồi quy tuyến tính 
2 với biến phụ thuộc là chuẩn chủ quan sẽ có dạng 
như sau:

       SN = 1,203 + 0,468*PC + (Mô hình 2)
Hơn nữa, theo mô hình nghiên cứu (hình 1) chúng 

ta có thể thấy biến “cảm nhận tham nhũng” ngoài 
ảnh hưởng trực tiếp tới “dự định khởi sự kinh doanh”  
nó còn ảnh hưởng gián tiếp tới “dự định khởi sự kinh 
doanh” qua biến trung gian “chuẩn chủ quan”. Sobel 
(1982) đã đề xuất cách tiếp cận trong phân tích hồi 
quy tuyến tính để kiểm định vai trò trung gian này. 
Theo cách tiếp cận này, thì tác động gián tiếp của 
“cảm nhận tham nhũng” tới “dự định khởi sự kinh 
doanh” là thuận chiều với giá trị:

      βgián tiếp = (β2)(β) = 0,538*0,468 = 0,252
Tức là khi “cảm nhận tham nhũng” tăng lên một 

đơn vị thì “chuẩn chủ quan” sẽ thay đổi 0,468 đơn 
vị, dẫn tới dự định khởi sự kinh doanh thay đổi 
0,252 đơn vị. 

5.Kết luận 
Kết quả phân tích mối quan hệ tương quan cho 

thấy rằng trong bối cảnh nền kinh tế chuyển đổi của 
Việt Nam, cảm nhận tham nhũng có mối quan hệ 

tương quan thuận chiều với chuẩn chủ quan và dự 
định khởi sự kinh doanh. Kết quả phân tích hồi quy 
tuyến tính cho thấy “chuẩn chủ quan” có ảnh hưởng 
mạnh nhất tới dự định khởi sự kinh doanh, kế đến 
là “cảm nhận tham nhũng”. Điều ấy cho thấy rằng 
trong bối cảnh Việt Nam, khi nền kinh tế chuyển 
đổi từ kế hoạch hóa quan liêu bao cấp sang nền 
kinh tế thị trường định hướng xã hội chủ nghĩa thì 
“cảm nhận tham nhũng” và “chuẩn chủ quan” của 
sinh viên càng cao thì dự định khởi sự kinh doanh 
càng cao. Ngoài ra, kết quả phân tích hồi quy cho 
ảnh hưởng gián tiếp qua biến trung gian cũng cho 
thấy rằng sự thay đổi trong “cảm nhận tham nhũng” 
có ảnh hưởng gián tiếp thuận chiều tới sự thay đổi 
trong “dự định khởi sự kinh doanh” qua biến trung 
gian “chuẩn chủ quan”.  Kết quả nghiên cứu này 
đáng ngạc nghiên tuy nhiên lại đồng nhất với kết 
quả nghiên cứu tại một số có nền kinh tế chuyển đổi 
tại Đông Âu. Điều này, về mặt thực tiễn, cho thấy 
rằng sinh viên cảm nhận rằng khởi sự kinh doanh 
vẫn cần phải có các chi phí phi chính thức trong bối 
cảnh nền kinh tế chuyển đổi của Việt Nam.  

Một vài hạn chế trong kết quả nghiên cứu này có 
thể là cơ sở để đề xuất các nghiên cứu tiếp theo trong 
tương lại. Thứ nhất, do hạn chế về mặt thời gian và 
kinh phí nên nghiên cứu này chỉ được tiến hành với 
mẫu khá nhỏ (N=289) và phần lớn thu thập thông 
qua công cụ google docs, các nghiên cứu sau này 
có thể tăng số quan sát để làm rõ hơn mối quan hệ 
giữa cảm nhận tham nhũng và dự định khởi sự kinh 
doanh của sinh viên. Thứ hai, trong khung lý thuyết 
của nghiên cứu này, chỉ xem xét mối quan hệ giữa 
cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự định 
khởi sự kinh doanh, các nghiên cứu sau nên mở rộng 
mô hình nghiên cứu và bổ sung thêm các biến khác 
để làm rõ các nhân tố ảnh hưởng tới dự định khởi sự 
kinh doanh của học sinh, sinh viên Việt Nam.

9 
 

Bảng 7. Kết quả hồi quy tuyến tính mô hình 2 

Nhân tố  Hệ số B Độ lệch chuẩn Beta (β) Kiểm định T Mức ý nghĩa 
(Sig.) 

VIF 

Hằng số α  1,203 0,179   6,721 0,000  
Cảm nhận tham nhũng 0,447 0,050  0,468***  8,950 0,000 1,000 
Hệ số R2 0,219 
Hệ số R2 điều chỉnh 0,216 
Hệ số Durbin-Watson 1,395 
Mức ý nghĩa (Sig. F) 0,000 
Ghi chú: N=289; ** Có mức ý nghĩa thống kê ở mức 5%; *** Có ý nghĩa thống kê ở mức 1%; ns Không có ý nghĩa thống kê 
Nguồn:  Tính toán từ số liệu điều tra của tác giả, 2018. 

     

Kết quả hồi quy tuyến tính từ bảng 7 cho thấy rằng biến “cảm thận tham nhũng” chỉ ảnh hưởng 21,6% sự thay đổi 
của biến “chuẩn chủ quan”. Ngoài ra, dựa vào phương trình hồi quy trong bảng 7 thì “cảm nhận tham nhũng” có 
ảnh hưởng trực tiếp thuận chiều tới “chuẩn chủ quan” (β= 0,468, p-value < 0,01). Như vậy, phương trình hồi quy 
tuyến tính 2 với biến phụ thuộc là chuẩn chủ quan sẽ có dạng như sau: 

                                                       SN = 1,203 + 0,468*PC +	Ɛ� (Mô hình 2) 

Hơn nữa, theo mô hình nghiên cứu (hình 1) chúng ta có thể thấy biến “cảm nhận tham nhũng” ngoài ảnh hưởng 
trực tiếp tới “dự định khởi sự kinh doanh”  nó còn ảnh hưởng gián tiếp tới “dự định khởi sự kinh doanh” qua biến 
trung gian “chuẩn chủ quan”. Sobel (1982) đã đề xuất cách tiếp cận trong phân tích hồi quy tuyến tính để kiểm định 
vai trò trung gian này. Theo cách tiếp cận này, thì tác động gián tiếp của “cảm nhận tham nhũng” tới “dự định khởi 
sự kinh doanh” là thuận chiều với giá trị: 

                                           βgián tiếp = (β2)(β) = 0,538*0,468 = 0,252 

Tức là khi “cảm nhận tham nhũng” tăng lên một đơn vị thì “chuẩn chủ quan” sẽ thay đổi 0,468 đơn vị, dẫn tới dự 
định khởi sự kinh doanh thay đổi 0,252 đơn vị.  

2. Kết luận  

Kết quả phân tích mối quan hệ tương quan cho thấy rằng trong bối cảnh nền kinh tế chuyển đổi của Việt Nam, 
cảm nhận tham nhũng có mối quan hệ tương quan thuận chiều với chuẩn chủ quan và dự định khởi sự kinh doanh. 
Kết quả phân tích hồi quy tuyến tính cho thấy “chuẩn chủ quan” có ảnh hưởng mạnh nhất tới dự định khởi sự kinh 
doanh, kế đến là “cảm nhận tham nhũng”. Điều ấy cho thấy rằng trong bối cảnh Việt Nam, khi nền kinh tế chuyển 
đổi từ kế hoạch hóa quan liêu bao cấp sang nền kinh tế thị trường định hướng xã hội chủ nghĩa thì “cảm nhận tham 
nhũng” và “chuẩn chủ quan” của sinh viên càng cao thì dự định khởi sự kinh doanh càng cao. Ngoài ra, kết quả 
phân tích hồi quy cho ảnh hưởng gián tiếp qua biến trung gian cũng cho thấy rằng sự thay đổi trong “cảm nhận 
tham nhũng” có ảnh hưởng gián tiếp thuận chiều tới sự thay đổi trong “dự định khởi sự kinh doanh” qua biến trung 
gian “chuẩn chủ quan”.  Kết quả nghiên cứu này đáng ngạc nghiên tuy nhiên lại đồng nhất với kết quả nghiên cứu 
tại một số có nền kinh tế chuyển đổi tại Đông Âu. Điều này, về mặt thực tiễn, cho thấy rằng sinh viên cảm nhận 
rằng khởi sự kinh doanh vẫn cần phải có các chi phí phi chính thức trong bối cảnh nền kinh tế chuyển đổi của Việt 
Nam.   

Một vài hạn chế trong kết quả nghiên cứu này có thể là cơ sở để đề xuất các nghiên cứu tiếp theo trong 
tương lại. Thứ nhất, do hạn chế về mặt thời gian và kinh phí nên nghiên cứu này chỉ được tiến hành với mẫu khá 
nhỏ (N=289) và phần lớn thu thập thông qua công cụ google docs, các nghiên cứu sau này có thể tăng số quan sát 
để làm rõ hơn mối quan hệ giữa cảm nhận tham nhũng và dự định khởi sự kinh doanh của sinh viên. Thứ hai, trong 
khung lý thuyết của nghiên cứu này, chỉ xem xét mối quan hệ giữa cảm nhận tham nhũng, chuẩn chủ quan và dự 
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